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変化をもたらす
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奉仕の理想
四つのテスト

会 長 石倉 幸久
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例会日 毎週金曜日 １２：３０～１３：３０

会 長 挨 拶

出
席
報
告

ゲスト 0名 ビジター 1名 会員24名

欠席4(免除者1名) 前回の修正出席率91.67％

出席率86.96％ 前々回の修正出席率100.0％

以前は、おせちと言えば各家庭で用意してい
たものですが、最近は通販でおせちを買う人が
増えているそうです。それに伴って、通販おせ
ち事業者の数も増えているそうですが、中でも
「博多久松」という会社が成功されています。
この会社は社員数25名の中小企業ですが、今年
の正月には約15万個のおせちを販売されたそう
で、その売上はおよそ20億円にのぼります。
このような成功例があると、大手企業が参入し
て一気に「面」をおさえてしまう様なことはな
いのか、と思いますが、それについて当社の経
営者は「おせちはニッチなジャンルなので、そ
の心配はない」と述べています。
おせちの食材には特殊なものが少なくありませ
んが、当社はおせちに特化しているので、小売
大手と比べても購買力で劣ることはありません。
また、おせちは「少量多品種」であるがゆえ、
調理工程には手作業の領域が残りやすく、大手
企業が大掛かりな設備投資をして機械化にチャ
レンジする程の市場規模はありません。そうな
ると、当社のような中小企業と大手企業とで、
生産性に大きな差が出るということもないわけ
です。
ニッチではあるがニッチ過ぎない「程良い」市
場規模、資本力で一気に「まくられる」ことが
ない業種・・・博多久松の事例からは、中小企
業にとっての上手な「戦う土俵の選び方」の一
端を学び取ることが出来るのではないでしょう
か。
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ビジター 地区職業奉仕委員長 瀧澤秀俊君（藤沢ＲＣ）

幹 事 報 告

国際ロータリー日本事務局より
1．1月 1日 までに国際ロータリーに報告された
会員数に基づいた人頭分担金の請求書をお送
りしますので何卒宜しくお願いいたします。

ガバナーより
1．２０１８年１月１日の会員数の確認をさせて
頂いています。お手数ですがクラブ名と会員
数を、１月２３日までにご返信下さいますよ
うお願いいたします。

第９グループＩＭ実行委員会より
1．各クラブの事務局の皆様ご協力を何卒お願い
致します。
集合時間：１３時
持参物品：会員ネームプレート他

連絡事項
1．次週は、ＩＭ･合同例会です、１４時に商工
会館前を出発しますので宜しくおねがいします。

2．２月の例会は、２日、９日、１６日、２３日の
通常例会です。

会員誕生日 西山 敦 君 （１/２７）
会員誕生日 渡辺久恭 君 （１/３１）
結婚記念日 室伏 学 君 (１/２１)
ご夫人誕生日 石田浩二 君（幸様・１/１９）
ご夫人誕生日 櫻井武志 君（ゆき江様・１/２７）
ご夫人誕生日 高杉尚男 君（登美子様・１/２９）
滝澤秀俊君 今日はお世話になります。

スマイルＢＯＸ



卓 話
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瀧澤秀俊_地区職業奉仕委員長
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卓話_瀧澤秀俊_地区職業奉仕委員長

会員誕生日 西山会員

会員誕生日 渡辺会員

結婚記念日 室伏会員


